
Business model Canvas 

Um modelo de negócio que descreve a lógica pela qual uma 
organização cria, entrega e captura valor, seja ele econômico, 
social, ambiental.  
 
O Canvas é uma ferramenta que ajuda empreendedores e 
gestores a descrever, desenhar, desafiar, inventar  o modelo de 
negócio de sua organização. 
 
 Co-criado por 470 profissionais de 45 países, o Canvas permite 
sintetizar o modelo de negócio de forma visual e de fácil 
compreensão. 









SEO = search engine option 















Pitch de Negócios 

O pitch é uma apresentação sumária de 3 a 5 minutos com 
objetivo de despertar o interesse da outra parte (investidor ou 
cliente) pelo seu negócio, assim, deve conter apenas as 
informações essenciais e diferenciadas. O pitch tanto poder ser 
apresentado apenas verbalmente quanto ilustrado por 3 a 5 slides. 
Ele deve conter basicamente: 
 
1. Qual é a oportunidade. 
2. O Mercado que irá atuar. 
3. Qual é a sua solução. 
4. Seus diferenciais. 
5. O que está buscando. 



Identificando oportunidades 

Fontes de novas ideias 

 

BRAINSTORMING 

 



• Fazer atividade, negócio, ideia de produto 

 

• Justificar a escolha 

 

• Apresentação do negócio ou atividade/ como este 
funciona – nome, localização 

 

• Quais os benefícios que a atividade/ negócio trariam 

 

• Viabilidade 


